UNIDAD 4- PRINCIPIOS BASICOS

CASO SISTEMA URINARIO DEANATOMIA
JOAN VELAZQUEZ CASO PRACTICO

Joan Velazquez de 50 anos de edad, acude a consulta
por falta de apetito, nauseas, fatiga, debilidad, pérdi-
da de peso y edema en las extremidades inferiores.

Al interrogatorio, asocia sus malestares a la falta de
sueno, dice que esta muy irritable y ademas tiene ca-

lambres de predominio nocturno. .
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Por insistencia de su esposa, decide hacerse exame-
nes de laboratorio, los cuales presenta en el momen-
to de la consulta, los resultados muestran quimica
sanguinea con creatinina elevada de 12.8mgrs/dl y
urea de 160 mgrs ego con proteinuriay en la biome-
tria hematica con anemia y hemoglobina de 11 magrs.

O

FERNANDO SANCHEZ"
INSTITUTO BIODESPROGRAMACION

El médico le da un diagnostico de insuficiencia renal y

lo canaliza a dialisis peritoneal, lo que genera un gran

conflicto para el paciente, pues comenta que en este

momento no le es posible cubrir los costos de su trata-

miento médico sustitutivo, ya que tiene hijos estu-

diando en la universidad y se hace cargo econdmica-

mente de sus padres, quienes ya son de edad avanza-

da. Su negocio (taller mecanico y transportes) esta sin | —
suficiente liquidez para solventar los costos de su tra-

tamiento dialitico.
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CONCLUSION DE FERNANDO

CONFLICTO DE SUPERVIVENCIA (LIQUIDEZ)
Para comprender una insuficiencia renal, se debe comprender la funcidn de los rinones y

si hay insuficiencia es porgque no se estan filtrando adecuadamente, los liquidos vitales.
Por lo tanto, el paciente tenia miedo a no tener “liquidez” econdmica para solventar todos
los compromisos que tenia. Por lo tanto, debera buscar historias relacionadas con falta de

dinero, falta de liquidez.

LA LEY DEL MENTALISMO

Teniendo claro que el cliente tiene miedo de perder su liquidez y que el cerebro no distin-
gue |lo real de lo simbdlico, ha llegado el punto en que su miedo lo materializa fisicamente,

va que ahora con sus enfermedades ese miedo ya se ha convertido en realidad y ahora ya

sera un hecho con tantos gastos que debe cubrir.







